
Wsparcie przedsiębiorczości 
społecznej i solidarnej ze 

środków EFS w Polsce 



EFS dla przedsiębiorczości społecznej 
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EFS 2007-2013 EFS 2014-2020 

2 

Wsparcie rozwoju ekonomii społecznej w Polsce: 
 Wsparcie dla zmian legislacyjnych w zakresie przedsiębiorczości 

społecznej i solidarnej 
 Tworzenie nowych przedsiębiorstw społecznych, zwłaszcza 

spółdzielni 
 Finansowanie rozszerzenia działalności istniejących 

przedsiębiorstw społecznych 



Badanie luki finansowej (2014) – ekonomia społeczna 
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• Różnica pomiędzy podażą a zapotrzebowaniem na środki (luka 

finansowa) w 2013 r. została oszacowana na 154,5 mln EUR 

rocznie (niezrealizowane wydatki z powodu braku pożyczki lub 

poręczenia) 

• Luka obliczona na podstawie danych o nieuzyskanych kredytach 

lub pożyczkach wyniosła 12,1 mln EUR rocznie 

• Luka finansowa bezpośrednio dotknęła 60 spółdzielni i ponad 

500 NGO, 63% ankietowanych spółdzielni zadeklarowała, że w 

2013 r. odczuła brak funduszy na rozwój 

• Luka finansowa może wzrosnąć w kolejnych latach 

 

 

 



EUR 6.54 (5.94 + 

0.6) million 

 

 

EUR 3.23 

million 

 
Pierwsze doświadczenia IF dla ekonomii społecznej - 2012 
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Projekt pilotażowy BGK: Wsparcie inżynierii finansowej na rzecz 
rozwoju ekonomii społecznej (2012-2016) 

 

 

 

Absorbcja 

Tworzenie  

zatrudnienia 

Uczestnicy 

100% 

50 
Nowych 

miejsc pracy 

200 
PES 

Inne 
250  

pożyczek 

Wskaźniki 

149% 

507 
Nowych 

miejsc pracy 

406 
PES 

500  
pożyczek 

Realizacja 

Usługi oferowane przez TISE:  
1) Preferencyjne pożyczki 
2) Wsparcie doradcze 



 
 Prawie 100% PES oceniło pozytywnie ofertę projektu 

pilotażowego i jego parametrów jako odpowiednie do ich 
potrzeb 

Dziewięciu na dziesięciu pożyczkobiorców skorzystałoby 
ponownie z pożyczki na tych samych warunkach 

75% PES wskazało na pozytywny efekt społeczny działań 
finansowanych z pożyczki 

W przypadku 86% PES pożyczki przyczyniły się do wzrostu 
dochodów 

W przypadku 63% PES pożyczki przyczyniły się do wzrostu 
zatrudnienia 

Pierwsze doświadczenia IF dla ekonomii społecznej 
- 2012 



 €4.72  

Instrumenty finansowe dla ekonomii społecznej 2014-2020 
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Alokacja IF na finansowanie ekonomii 
społecznej – 42,2 mln EUR  

 

 

 

Tworzenie  
zatrudnienia 

1250 
nowych 

miejsc pracy 

Ostateczni  
odbiorcy 

2030 
pożyczek 

 

 

 

 

 

Wskaźniki 

€36.40 

€1.04 alokacja IF (mln EUR

Pożyczki Regwarancje SVC



Struktura wdrażania pożyczek i regwarancji 

7 

 

 

 

Ostateczni odbiorcy Fundusz funduszy 
Pośrednik finansowy 

(pożyczki) 
IZ/IP 

• IZ- Ministerstwo 

Inwestycji i 

Rozwoju 

 

• IP – Ministerstwo 

Rodziny, Pracy i 

Polityki Społecznej 

 

• Bank 

Gospodarstwa 

Krajowego 

 

• TISE - 

Towarzystwo 

Inwestycji 

Społeczno-

Ekonomicznych 

  

• FRW - Fundusz 

Regionu 

Wałbrzyskiego  

 

• przedsiębiorstwa 

społeczne 

• podmioty 

reintegracyjne 

(CIS, KIS, ZAZ, 

WTZ) 

• NGO 

• podmioty 

utworzone do 

osiągnięcia celów 

społecznych 

Pośrednik finansowy 
(regwarancje) 

(do wyłonienia w 

trybie przetargu) 

Zespół ds. 
IF w  

PO WER 

Ośrodki 
Wsparcia 
Ekonomii 

Społecznej 



Fundusz pożyczkowy – stan wdrażania 
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Podział na makroregiony na podstawie: 

 (1) liczby spółdzielni socjalnych na danym obszarze 
 (2) liczby NGO działających na danym obszarze 

 

 TISE 

Makroregion % alokacji Cel – 

liczba 

pożyczek 

Liczba 

podpisanych 

umów 

pożyczek 

I – TISE 27.1% 550 93 

II – TISE  15.3% 311 51 

III – FRW  23.2% 471 67 

IV – TISE  14.1% 286 68 

V – TISE  20.3% 412 81 

 TISE 

 TISE 

 TISE 

 FRW 

360 umów pożyczek / 43,2 mln PLN 



Inne IF oferowane dla ekonomii społecznej 

Gwara-
ncje 

Regwa-
rancje 

svc 



Gwarancje 
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Cel 

• udostępniania PES zabezpieczeń (gwarancji), dzięki którym będzie on w stanie spełnić 
wymogi związane z pozyskaniem kapitału na warunkach rynkowych, a w rezultacie 
wzmocnić swoją pozycję na rynku 

Alokacja 

• 6 mln EUR 

Założenia 

• instrument ze środków krajowych, przekształcony z instrumentu pożyczkowego w 
ramach PO KL 

• wdrażany przez BGK i banki spółdzielcze/banki zrzeszające na podstawie umowy 
współpracy 

• Banki zrzeszające oraz banki zrzeszone występować będą jako banki kredytujące 

• Zdolność PES do otrzymania gwarancji weryfikowana będzie przez BGK 



Social Venture Capital 
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Cel 

• Inwestowanie w PES, które potrzebują finansowania do rozwoju  i osiągnięcia 
celów społecznych 

• Pierwszy taki instrument w Polsce 

Alokacja 

• 3,2 mln EUR 

Wstępne założenia 

• TISE zostało wyłonione w drodze zamówienia publicznego (dialog konkurencyjny)  

• Fundusz SVC – wejścia kapitałowe i quasi-kapitałowe dla PES 

• Przewidziano dodatkowe wsparcie techniczne (doradcze) 

• Strategia inwestycyjna SVC: budowa portfolio przez 5 lat + dodatkowe 5 lat na 
likwidację Funduszu SVC 



Dziękuję za uwagę 


